
微信营销要适度，你将微信营销玩死，微信营销会将你的企业玩死
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内容概要：

微信营销现在做的热火朝天，人们对于做微信营销的大多企业没有产生反感，并且关注人数上升，然而现在却又一些企业的微信营
销做烂了，微信是交流平台，不是营销平台，人们关注企业的微信公众平台是因为对自己有用，但是很多企业的微信实在烦人，就
不一一举例，...

正文：

微信营销现在做的热火朝天，人们对于做微信营销的大多企业没有产生反感，并且关注人数上升，然而现在却又一些企业的微信营
销做烂了，微信是交流平台，不是营销平台，人们关注企业的微信公众平台是因为对自己有用，但是很多企业的微信实在烦人，就
不一一举例，经常使用微信的朋友也可以感受到，那些微信信息整天都是广告，对人们没有价值，很反感，要是很久么等微信，刚
一登上，微信上的信都会让手机卡掉，人们就取消关注，当人们取消时，那就说明人们不会再使用了，所以企业做微信营销要避免
过度营销. 

 

微信公众账号目前有几十万个，其中得到官方认证的账号为三万个左右，其中70%是企业公众账号。 

微信官方认可的三种公众账号运营方式：互动群聊：认可的功能包括群发消息、单条消息推送、自定义消息回复；用户管理：用户
分组、用户资料查看；服务订制：包括CRM、会员卡服务等。 

微信公众账号将打造精品化战略，其中招商银行信用卡、南方航空、央视新闻、国家博物馆、广州公安、广东联通、商业价值是微
信倡导的几个案例。微信公众账号平台目前面临的最大问题是信息泛滥，微信称部分公众账号对于微信营销认识有误区，认为每天
不发到规定条数就亏了，这也导致微信公众平台信息过载。微信官方未来将着力解决这一问题。微信官方表露态度：微信公众平台
绝不是营销工具，企业的公众账号必须体现价值，而不是给用户讲几个笑话，不然，这就真的成了笑话了。而且还表示现在是发的
越快，用户掉的越快。 

要做到精品化，公众号需要努力提高内容质量，奉献干货，以吸引微信用户的关注和主动阅读;同时，公众号需要充分理解用户的
需求，在用户主动发起沟通，把需求传递出来时，能提供高效优质的服务，把用户体验做到极致。与此同时从财付通那边传出消息
新版微信或将通过财付通实现支付功能，未来商家的每个订单都将形成一个二维码，而微信用户可以用过扫描该二维码直接进行支
付。据了解，上述功能将在新版微信中推出，用类似一个“微信钱包”的概念，方面用户通过扫描进行支付，而支付功能则由接入
微信的财付通实现。 

而之前腾讯网络媒体事业群总裁刘胜义在2013腾讯智慧峰会广州站上曾表示，暂时将不会考虑在微信上面做广告。他表示尽管有不
少客户在不断询问如何在微信里做广告的事宜，但他认为，简单地在微信里做展示广告，是对微信这样新兴移动社交平台的一种价
值低估。他认为，实现微信和广告主的价值统一，是需要先了解用户的需求。在微信中、在朋友圈中看到很多广告或者商业信息是
影响用户体验的做法，这种简单的营销方式经不起推敲。消费者有兴趣阅读的内容自必不可少，在合适的使用环境之下，比如借助
朋友圈内，在微信渠道下，精心准备的推广过程才会彰显价值。 

微信营销会用的人会做的很好，不会用的就会彻底地将微信搞死，微信营销的度大家还是要把握好！ 
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