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内容概要：

微博营销方兴未艾，微信营销一夜之间已是巅峰重转气象万千。微信营销在西安网站优化业界更是得到现在网站优化人员的一致好
评。微信公众平台上线，首次允许媒体、品牌商及名人进行账户认证，并给认证用户更多的手段向粉丝们推送信息。于是，众品牌
纷纷抢滩登陆...

正文：

微博营销方兴未艾，微信营销一夜之间已是巅峰重转气象万千。微信营销在西安网站优化业界更是得到现在网站优化人员的一致好
评。微信公众平台上线，首次允许媒体、品牌商及名人进行账户认证，并给认证用户更多的手段向粉丝们推送信息。于是，众品牌
纷纷抢滩登陆，微博上代理公司也正式挂起了“微信营销”这块招牌，一时间，微信营销成了品牌除官方微博外的另一大互联网营
销热地，随着用微信营销做网站优化后的效果超过了微博营销的效果，很多企业更是将微信营销作为网络营销中的掌门者。 

 

从微信的特点看，它重新定义了品牌与用户之间的交流方式。如果将微博看做品牌的广播台，微信则为品牌开通了“电话式”服
务。当品牌成功得到关注后，便可以进行到达率几乎为100%的对话，它的维系的能力便远远超过了微博。此外，通过LBS、语音功
能、实时对话等一系列多媒体功能，品牌可以为用户提供更加有丰富的服务，制定更明确的营销策略。基于这种功能，微信已远远
超越了其最初设计的语音通信属性，其平台化的商业价值显然更值得期待。 

然而从另一面看，微信的特点更像一把双刃剑，由于微信营销属于“许可式”的，只有在得到用户许可后，品牌方可展开对话，虽
然这部分用户可以被明确定义为品牌的忠实用户，但残酷的是，他们也可以随时关闭与品牌之间的互动。所以做微信营销的态度应
该是 “提供价值，而非吸引眼球。” 

一个品牌的微信营销做的再好，没有一个粉丝关注，你的微信营销就做的没有价值，所以粉丝在微信营销当中是非常重要的，根据
这一问题，西安弈聪信息技术有限公司现已经推出了微信宝互粉软件，可以让做微信营销的优化人员得到很多粉丝，再将这些粉丝
发展成意向客户。 
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