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内容概要：

随着微信用户的崛起，微信营销顺势而生，微信营销在很短时间内成为营销新星。海量的用户在商家眼中就是海量的市场，尤其目
前就微信平台而言，还不会使商家们产生很大的成本。然而，微信和微博各有属性，微信营销与微博营销也各有不同。企业以及网
店借助微信实...

正文：

随着微信用户的崛起，微信营销顺势而生，微信营销在很短时间内成为营销新星。海量的用户在商家眼中就是海量的市场，尤其目
前就微信平台而言，还不会使商家们产生很大的成本。然而，微信和微博各有属性，微信营销与微博营销也各有不同。 

 

企业以及网店借助微信实现客户关怀、营销推广、品牌传播等目的，目前大多借助“公众账号”实现，其类似官方账号的形式，更
是得到大量商家的青睐。 

利用公众账号进行营销的前提，是需要获得更多的用户粉丝关注。这就给企业带来了一个“前提式”营销的课题，即公众账号推
广。大量企业面对海量的用户会变得异常兴奋，甚至失去理智和方向，难免出现“眉毛胡子一把抓”的情况。有时“韩信点兵，多
多益善”对于企业而言，是件“痛并快乐着”的事情。广义用户的增加，企业往往需要付出更多的精力和成本进行客户的分析、维
护、梳理甚至剔除。 

前期微信主要用于增加用户粘性，不建议一下子就全是卖货！而大家都知道如果你与客户的距离很近很富有感情那购买是一个很自
然的事情，用户购买商品就是一个商家和用户发生关系的过程，第一步：你找到了潜在客户，或者潜在客户找到了你，第二步、你
所销售的产品正好是客户所需要的第三步、你取得了客户的信任。 

我们自己手里没有一个可以供我们自己控制的流量入口，所以我们天天找流量，天天提水吃，言归正传，如何找到自己的潜在客户
呢？微博搜索强烈建议大家好好研究下。另外一个就是标签搜索、名称搜索、甚至公司搜索、等等，都可以深挖自己的潜在客户，
然后加他们为粉丝，当然很多人问我，他们如果不加我怎么办，那就取决你的内容了，如果你加的人喜欢化妆品，你微博上微信上
整天聊其他的了或者内容很垃圾，那回粉率肯定很低的，俱乐部飞哥的这个例子说明了，没有不可能。 

我们一定要分析事物的本质，有时候我们往往疲于奔命，钻的太深，却忘却了本源的东西。比如：别人为什么要加我我们微信、别
人为什么加我们粉丝、别人为什么购买，最根本的原因就是2个字“利益”利益不只是物质，他可以是好处、可以是身体或者情感
等所获取到的愉悦，比如冷笑话这个微博提供的利益就是让粉丝快乐，快乐也是利益，比如你是卖奶粉的，你的微信、微博整天发
产品，客户就很容易烦躁，起码很多和你粘性很差的人是这样想的，那你开始要做的就是提供利益、比如你可以讲讲健康、生活起
居、孩子的教育、孩子的身体发育指导、等等那这些就是利益，就像我刚才说了那3个步骤，你通过给予利益取得了潜在客户的信
任，然后你的粉丝又是你的潜在客户，那结果就是只要他在需要的时候，那购买就是一种必然。 
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