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内容概要：

淘宝生意可以说是很火热，前两天看新闻说，在江苏有一个村庄，共50多户人家，做淘宝，每年收入1.4个亿。这是很夸张。淘宝
卖家是很有经济头脑的，微信刚一出台，就有人做起来微信营销，微信公众账号的出台，更有很多的卖家做微信营销，微信发展到
今天，淘...

正文：

淘宝生意可以说是很火热，前两天看新闻说，在江苏有一个村庄，共50多户人家，做淘宝，每年收入1.4个亿。这是很夸张。淘宝
卖家是很有经济头脑的，微信刚一出台，就有人做起来微信营销，微信公众账号的出台，更有很多的卖家做微信营销，微信发展到
今天，淘宝卖家做微信营销的人更多，现在就给做微信营销的淘宝卖家算一笔账。 

 

地球人都知道在淘宝平台上卖的最好的就是女装，一般到4皇冠以上的女装卖家，差不多一周会上新10款以上的女装，上新完之后
基本都要做同一件事，就是群发短信给最近三个月在店里消费过的妹子们，通知她们有新货，速速来。 

4皇冠以上的群发短信要多少钱？不做淘宝的或者没到那个级别的可能没感觉，一周一个4皇冠店差不多要发5万到10万条，按照平
均每条5分钱来算，一周就是2500到5000块，一年的话就是12万到24万，这可不是一笔小钱啊。 

有卖家说100条短信5块钱，只要有一个人来我就赚到了，但实际上呢根本无法测算，有几家做垂直电商的兄弟还算诚实，给了个数
据，搞大促时短信带链接加参数，测算过大概在2%-3%左右，平时没法测算估计0.5%最多。 

 享个数据，某知名女装淘宝店的微信公众平台目前8000多粉丝，每周群发两次，每次通过微信到店的在30%左右，最后产生购买的
10%左右，自己算省了多少钱，赚了多少钱。别来公众平台问是那家店，保密！ 

 马云老大说淘宝未来要做C2B模式，但能像阿卡家、两三事这种牛气到让买家先预付后下单的不会超过100家，剩下的呢还是得老
老实实的做C2C、B2C。 

 基本上电商卖家会根据往年的销售情况，加上今年买入的流量相应转化率的情况，再凭自己对时尚的嗅觉、潮流的把握等等来决
定，买多少数量材料做多少件衣服，尽管如此一般一款衣服第一批也就做个100件左右。 
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