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内容概要：

说到360搜索推广的一些事情，我们不得不说下人的天性被后天污染后，会变成随波逐流，争名夺利，尔虞我诈的，无论在线下还
是在网络上，商家经常会开展一些让顾客抢购，例如淘宝的双11，小米等等各大电商网站纷纷跟风追随，随处可见某大电商的促销
广告，。...

正文：

说到360搜索推广的一些事情，我们不得不说下人的天性被后天污染后，会变成随波逐流，争名夺利，尔虞我诈的，无论在线下还
是在网络上，商家经常会开展一些让顾客抢购，例如淘宝的双11，小米等等各大电商网站纷纷跟风追随，随处可见某大电商的促销
广告，。究竟是什么原因让商品利润降低的情况下还要投入大量的广告费呢？ 

然而往往这种活动一开展，就能让商家赚的盆满钵满，商家对顾客心理的把握，值得每一个营销人细细品味。究竟是什么原因让顾
客疯狂抢购呢？后天性！ 

每个人都有竞争意识，双11或小米在广告中大肆宣扬，利润已经接近零点，商品数量有限，我们必须“赶快去买”否则买不到了。
从另一角度宣扬他们的商品非常畅销，有很多人想要得到这件商品。人们争夺稀缺资源的感觉具有很强的刺激性！拥有稀缺资源的
愿望，是人类的本能，例如360和百度的竞价广告位，往往为了第一，把价格抬到几十块钱。在大规模的降价促销中抢购的顾客，
几乎都是不由自主的被卷进去的，他们被疯狂的人群所感染，奋不顾身的拼命抢夺，甚至平时都不用的商品都纳入了自己的购物
车。 

其实这方面玩的最早的就是钓鱼的，首先将饵料撒入水中，造成鱼群一窝蜂的拥上来，此时鱼儿的争抢几乎疯狂，生怕自己没有食
物，此时钓鱼人下勾，鱼儿就连金属鱼钩也咬了，电商网站的促销手法与捕鱼人手法有异曲同工之妙。只要塑造了你争我抢的的氛
围，顾客就会变得焦躁不安、心急如焚，完全失去自控力，最后忘记了自己需要什么东西，只是盲目的争夺别人手中的东西！ 
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