
微信营销不是微博营销？用微博营销的思路做微信营销可以吗？
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内容概要：

看过很多做微信营销的成功案例之后，为了做微信营销，各个企业纷纷的开通了微信公众账号,想利用微信公众平台获取目标客
户，为了企业带来利润的增长,可是他们的运营微信众平台的思维还是停留于运营微博的那套的思维来玩微信营销,这是行不通的。
1.一次拒绝...

正文：

看过很多做微信营销的成功案例之后，为了做微信营销，各个企业纷纷的开通了微信公众账号,想利用微信公众平台获取目标客
户，为了企业带来利润的增长,可是他们的运营微信众平台的思维还是停留于运营微博的那套的思维来玩微信营销,这是行不通的。 

 

1.一次拒绝等于一辈子拒绝. 

你一天获取6万粉丝关注,做好准备服务好这6万粉丝吗？如果没有准备好，你是在玩火吗？ 

所以当你需要很多的粉丝来粉你的时候，你需要做够很多准备，只有做够了这些，才可以获取这些粉丝，相反，你做好了这些，而
没有粉丝也是白搭，没有人关注你，你做这些是没有用的你一定要明白,做微信营销不是那么简单的事情,通常一取消关注等于一辈
子拒绝. 

企业做微信营销先学会怎么样服务好500个、1000个、5000个目标客户的经验，再来获取更多的粉丝的关注,做大客户数据库,500个
粉丝都服务不好,谈什么6万、10万.20万，小心把你的微信营销做死了. 

2.强推内容致死.说到微信100%的到达率多少企业不知道多么的兴奋,可是不要忘了谁都不喜欢强迫接收内容,不管读者喜欢不喜欢你
发的内容,都要阅读你发的内容,就是他不阅读,也要花时间来处理这些内容.如果在推送内容之前,先跟读者沟通一下,告诉读者今天他
要阅读什么样的内容,他自已感不感兴趣,是不是一件很尊重读者,让读者自已选择要不要阅读。所以尽量创造更多跟顾客沟通的话题,
发布一次内容创造一个沟通的话题,我会说:“亲爱的朋友今天我们来沟通一个话题,你是喜欢白天发内容给读者还是晚上呢?A：是白
天.B：是晚回复:A或B,谈一谈你的看法”.还有很多企业用机器人来服务顾客,可想而知开始大家都没有跟机器人沟通过感觉跟机器人
沟通是一件很有趣的事情,当顾客真的遇到问题需要你帮助的时候,你弄一个机器人跟他对话,一定会不高兴,所以呢？有些需要机器
人，但是很多时候还是需要人工的沟通。 

4.天天做促销. 

 你就一个卖包包的电商,我已经跟你购买过2到3个包包了,你天天搞活动,我需要那么多包包吗？你就一个卖化妆品的电商,之前1个月
购买的还没有用完,你又搞活动,我需要吗？ 

你不知道这样会影响我的生活吗？再说，商家都是要赚钱的饿，天天搞活动说亏本，那亏到什么时候，商家能够一直做亏本生意
吗?这是不可能的。商家是骗不过顾客的，顾客不是都是傻子。微博你可以天天搞促销,因为他不会影响顾客的生活,微信可不一样,
他会影响读者的生活。 
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