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内容概要：

现在很多人搞起了微信营销，然而很多停留在微博营销的人在对于微信营销上却望而祛步，因为微信营销虽然现在很火热，但是微
信营销的成功案例没有微博营销的成功案例多，微信营销是一种新生产品，没有微博营销成熟，但也正是因为没有微博成熟，所以
现在搞微信营...

正文：

现在很多人搞起了微信营销，然而很多停留在微博营销的人在对于微信营销上却望而祛步，因为微信营销虽然现在很火热，但是微
信营销的成功案例没有微博营销的成功案例多，微信营销是一种新生产品，没有微博营销成熟，但也正是因为没有微博成熟，所以
现在搞微信营销不会像微博营销一样被淹没，向大家说说微信营销的四大优势。 

 

微信营销有更多短信、微博营销所不具备的特长。微信营销主要有4个方面的优势、特长，与短信、微博营销也有明显的区别。 

首先，微信营销更加精准。一是精准的地理位置定向：服装店可以定向对竞争对手服装店附近的消费人群进行营销，而短信、微博
营销只能去猜这个人有多少消费能力，既模糊又不定向、不确定。二是精准的人群定向：就拿某个留学行业公众账号聚集的微信粉
丝为例，这些粉丝都是对留学感兴趣的，如群发留学申请讲座广告，10000个粉丝看到，保证来5000人;而短信营销发出去10000个
条，能来5个人已经不错了。 

其次，微信营销的群发不违法，而短信营销的群发违法。前段时间，国家工商总局会同工信部、公安部、税务总局和质检总局印发
《关于进一步联合开展短信群发设备专项整治行动的通知》;国家工信部连续发布《关于开展深入治理垃圾短信息专项行动的通
知》，打响手机保卫战。短信群发广告信息会被治理，而微信群发广告信息尚无限制。 

再次，微信营销可以互动，而短信营销是“扫大街”。微信营销可以互动，企业公众账号可以和用户互动，以便深入了解用户需
求，甚至诱导用户产生需求;而短信营销就是一“扫大街的”，扫出金子就是金子，没扫出就白折腾一趟。这也是微信海团队反复
向客户强调的一个问题，做微信营销的企业一定要注重互动，不互动就干脆别开微信账号了，开了反而损害你的利益，就像你告诉
了朋友你手机号，结果人家给你打电话，你从来不接，还有什么信誉可言? 

那么，微信营销都能做哪些互动形式呢?一是微信营销拥有更多技术化手段实现互动，打通微信与企业数据库的接口即可，甚至可
以借用其他已经成型的数据接口实现。二是微信营销可以直接进行人工互动，再强的系统技术也比不过人，有些互动无法用系统
做，就用人工做。 



此外，微信营销成本更低。若微信粉丝是自己的，自然不必多说;若不是，就可找其他微信群，比如一个设计机构要做微信推广，
可找其他设计类的微信号，现在成本最高也就3分钱，还都是定向的。而短信群发一条5分钱，还有不少掺水，许多收到短信的人并
非目标人群。   
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