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内容概要：

微信营销现在已经占了营销道路上很大的一股旗帜，微信的聊天功能，搜附近人的精准性，和使用人数多的用户性，都让微信转换
成了一个不仅仅只是聊天工具那么简单，微信赢下就让很多的商家和企业做成了微信营销。现在网上有人说出消息，说腾讯公司不
想让微信成为...

正文：

微信营销现在已经占了营销道路上很大的一股旗帜，微信的聊天功能，搜附近人的精准性，和使用人数多的用户性，都让微信转换
成了一个不仅仅只是聊天工具那么简单，微信赢下就让很多的商家和企业做成了微信营销。现在网上有人说出消息，说腾讯公司不
想让微信成为营销手段，但是仔细想想，腾讯要是不想让微信成为营销手段，只是成为营销平台，那么腾信公司开发微信公众平台
账号干嘛？腾信公司自己不是也在上面发布新闻，还带有广告，并且微信5.0将支持在线支付，这不就是给商家提供接口吗？ 

 

随着微信用户数量的上升，可能这个简单的签名栏会也许变成不错的移动广告位，让腾讯帮你打广告，貌似是一个不错的选择。 

细化直接的企业市场营销渠道。通过一对一的关注和推送，公众平台方可以向“粉丝”推送包括新闻资讯、产品消息、最新活动等
消息，甚至能够完成包括咨询、客服等功能。 

可以肯定的是，目前的微信，在信息的用户推送与粉丝的“CRM管理”方面要优于微博。尤其是微信立足于移动互联网，更使得微
信成为尤为重要的营销渠道。那么企业该如何利用好微信公众平台去开展营销呢? 

“意见领袖型”营销策略。企业家，企业的高层管理人员大都是意见领袖，他们的观点具有相当强的辐射力和渗透力，对大众言辞
有着重大的影响作用，潜移默化地改变人们的消费观念，影响人们的消费行为。微信营销可以有效的综合运用意见领袖型的影响
力，和微信自身强大的影响力刺激需求，激发购买欲望。如小米创办人雷军，就是最好的“意见领袖型”营销策略。雷军利用自己
的微博强有力的粉丝，在新浪上简单的发布关于小米手机的一些信息，就得到众多小米手机关注者的转播与评论，更能在评论中知
道消费者是如何想的，消费者内心的需求。 

 “病毒式”营销策略。微信即时性和互动性强，可见度，影响力以及无边界传播等特质特别适合病毒式营销策略的应用。微信平
台的群发功能可以有效的将企业拍的视频，制作的图片，或是宣传的文字群发到微信好友。企业更是可以利于二维码的形式发送优
惠信息，这是一个即经济又实惠，更有效的促销好模式。 

顾客主动为企业做宣传，激发口啤效应，将产品和服务信息传播到互联网还有生活中的每个角落。具说新浪已经申请了自己的微信
二维码，更多的商家都在第一时间给自己的品牌或是产品，公司申请了微信二维码，是否表示微信二维码“病毒式”营销的开始? 

 “视频，图片”营销策略。运用“视频，图片”营销策略开展微信营销，单仁网络营销课程认为首先要在与微友的互动和对话中
寻找利用市场，发现利于市场。为特定利于市场为潜在客户提供个性化，差异化服务。 
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