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内容概要：

实际经营来看，微商城真是个不好做的东西，一大批做微商城的公司血本无归，然后这几年也有不少做微商城失败的例子，总是营
业一段时间然后倒闭，然后新的微商城有开始营业，周而复始，到现在也没有出现一个能够证明微商城能够盈利的好项目。现在微
商城经营困难...

正文：

实际经营来看，微商城真是个不好做的东西，一大批做微商城的公司血本无归，然后这几年也有不少做微商城失败的例子，总是营
业一段时间然后倒闭，然后新的微商城有开始营业，周而复始，到现在也没有出现一个能够证明微商城能够盈利的好项目。 

现在微商城经营困难主要原因是来消费的顾客不够多，试想如果微商城顾客足够多的时候，微商城商家可以多设置取货存货点，可
以统筹送货（一次送多家）。这样就会大大的降低物流成本，降低商品售价，并提供快速的服务。这时当人们需要大宗采购的时候
就不会选择大型超市，而会选择微商城，因为微商城能够为他们提供更丰富更容易找到的商品，能够为他们提供更优惠的价格，能
够为他们提供不一样的购物体验，能够让他们节约时间，免去买货提货之苦。 

微商城的发展被顾客数量所决定，现在习惯网购的人越来越多，当有一天能够为微商城的发展提供足够多顾客基数的时候，那么微
商城的发展就会呈现曲线加速的盛况，顾客越多微商城能够提供的服务和优势越多，会形成一个良性循环，最终会取代现在大型超
市的地位成为零售业的主流。 

将来微商城甚至能够发展得比现在的大型超市强大得多，我注意到微商城有这样的特点，微商城本质是对终端顾客的占领，现在顾
客对B2C网站的忠诚度很容易消失，但是微商城销售的是快速消费品它们能使顾客频繁光顾的网站，容易建立消费习惯。而且由于
微商城配送队伍的存在，他们的网上销售是针对特定的地区，他们能够在线下对顾客产生消费影响，顾客之间能够相互产生羊群相
应，所以微商城最终能够占领消费者，能够让消费者产生所有需要的东西就习惯性的到这个微商城上购买的思想。 

微商城的空间优势，当微商城控制占领了消费者之后它能够销售任何商品或服务，比如汽车，房产，医疗，中介服务等。这时这个
占领消费者的微商城可以看成是这个地区的商业及服务业的综合平台。现在只做零售超市商品的沃尔玛就已经是500强第一位了，
那么以后这种更大更全的微商城又会有多大了？ 
微商城垄断性更强，微商城不需要卖场，主要依靠的是强大的配送网络，一个地区只能容纳一二家微商城，当微商城占领这个地区
的零售市场的时候，其它微商城是很不容易的抢占这个是市场的，强大的配送网络是需要强大的需求催生的，不是光靠其它资源能
够建立的。 

微商城的普及反推动电子商务全面的普及，现在网购的消费者越来越多，但是总的人口比例还不高，网购商品范围有限。微商城的
商品是人们频繁购买的商品，微商城是针对特定地区线下宣传的，本身微商城也需要大量的销售来支持起配送网络。这些特点都决
定了最终普及全民网购的重任会由微商城来承担。 
淘宝，易趣这类商城式的网站可能全国就需要几家就够了，但是由于微商城配送网络的存在，微商城商家会成为按地区分布的多个
商家。并且微商城会给淘宝，易趣这类商业平台带来威胁。 

不管将来微商城多么光明，现在微商城的日子不太好过。为了便于将来加入到微商城这个行业中来现在可以做些什么了。现在微商
城的基本运营模式是顾客在网上购买了商品，商家电话联系顾客，找合适的时间送货到顾客家中，顾客购买的商品大于100元时免
送货费，小于100元时有一定送货费。这种模式可能在某些地区能够盈利平衡，比如购物不方便的地区，上网人数很多地区，生活
节奏快的地区，做微商城可以不用求快求大，先找到能够盈利平衡的地区做，多观察，等待成熟的时机发展。 
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