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内容概要：

做为一名软件开发人员，我想大多数人除了平时削尖了脑袋研究各种各样的软件开发技术之外，我觉的在软件开发技术之外还有更
多的东西值得我们去学习，现在不是讲究复合型人才吗？呵呵，我觉的不只只是人不人才的问题，同时也是，如果壮大我们钱包的
一个现实问题...

正文：

做为一名软件开发人员，我想大多数人除了平时削尖了脑袋研究各种各样的软件开发技术之外，我觉的在软件开发技术之外还有更
多的东西值得我们去学习，现在不是讲究“复合型人才”吗？呵呵，我觉的不只只是人不人才的问题，同时也是，如果壮大我们钱
包的一个现实问题。 

现在问题出来了，软件开发人员，我们本身有软件开发技术，有经验，可是，我们如何把我们的经验、软件开发技术转化为
MONEY才是最重要的是吧。 

如果你想一个人做软件开发，产品、市场、销售、维护肯定会累死你的，我觉的最好的办法就是合作，合作的对象包括以下几类
人： 

1、软件开发技术人员：找人与你一块合作做开发、维护的工作，一般来说，这样的人对于软件开发人员比较好找，同学、同事、
朋友，身边这样的人比比皆是，不过要 注意的是，大家合作的话还是要写一个书面的东西，到时候如果有了纠纷的话也好解决是
吧，而且合作的话就要真正做事的，大家要分工明确，确立责权，有个目标的绩效，当然，这样就要有一个明确的“带头大哥”才
好。 

2、市场合作者：可以是与软件公司合作、也可以与软件销售人员合作，还有就是用自己的产品找代理商，也可以自己直接做终端
出去销售，因为我也是做开发的，所以这一方面比较弱，我只知道应该是做什么，但如何去做，现在还没有找到什么好的办法，我
也希望大家能够在这一话题上进行讨论。 

3、宣传：你的产品，或者你自己本身都需要进行宣传的，我想第一个问题：你的业务网站的建立，网站的好坏，基本上直接决定
了你在网络上进行宣传的成绩了。 

4、找业务：除了靠自己的朋友介绍之外的话，我们可能一时之间找不到比较好的方式是吧，不过我们再想深入一点，我们的朋友
是怎么来的呢？现实中的同事、同学、亲戚，还有什么人可以值得我们交往呢？当然有了，包括：同事的同学、朋友呀，当然，我
这里是有取向的，就是：他们并不是在IT这一行的，他们应该是在传统行业，而且最好是自己办企业，或者在政府机构具有话语权
的，或者是做销售的是吧。如果我们朋友的圈子扩大了，我相信我们的业务范围也就大了。 
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