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内容概要：

很多软件公司老板都说自己的软件公司网站流量太少，其实你不会经营自己的网站，现今的社会是个买方市场，需要软件开发需求
客户来找你的时候，那么你这个软件单子应该能够成功的签订，如果你去找需求客户，那真的是大海捞针了，那么我们软件公司做
了网站建设，...

正文：

很多软件公司老板都说自己的软件公司网站流量太少，其实你不会经营自己的网站，现今的社会是个买方市场，需要软件开发需求
客户来找你的时候，那么你这个软件单子应该能够成功的签订，如果你去找需求客户，那真的是大海捞针了，那么我们软件公司做
了网站建设，接下来就需要做网络营销了，具体步骤下面来逐一分析。 

 

1、流量是关键 

软件公司网站的流量从哪里来呢?怎么样才能让我们的软件公司网站有跟多的人来访问呢?解决这个问题，我们换一个位置思考，人
家为什么要到你的软件公司网站去?能为别人提供是否是他们需要的内容?把这个问题问题，想明白了，流量，自然就会到来。 

当软件公司网站有了一定的流量的时候，这时候，就需要提高咱们产品或者项目的转化率了，所以，我们需要明白，转化率是在有
了流量以后完成的，所以，想要增加我们产品和项目的转化率，就必须要提高我们软件公司网站、博客的流量，提高流量，这里就
可以牵扯到网络营销本身了。 

2、网络营销不止在于技术和技巧的提升，自身心态更加重要(优化是一个长期缓慢的过程，坚持至关重要) 

搜索引擎时刻在变化，你软件公司网站，今天排在第一，过几分钟，可能就在第二，再然后可能直接掉到几页过后了，为什么呢?
这就是排名下降的原因。为什么排名会下降呢?这就是讲解到的降权，或者排名因素。种种的为什么会下降、不收录、快照不更
新、排名为什么一直上不去???这些都需要我们持续的去研究和实践操作，从而总结经验去对自身软件公司网站博客制定一种更新
和提升的方案。时间最能考验做优化人员的耐心了，一个有竞争力的关键词，短时间才去做是上不去的;新站考核就得一个多月左
右，甚至更久(本博客一个月左右才通过沙盒期)，关键词排名还得根据软件公司网站自身的内容判定、排名更新的周期也是不确定
因素，再说还有很多控制排名的因素(外链、文章的原创性、站点结构站内链接、是否对搜索引擎友好等等);当然，也有很多“黑
猫”存在，咋不多说了。。。 

不断的学习技巧，坚持的更新自身的技术和学习能力，看淡通过网络给自身带来的利益，懂得获取互联网的有利信息和拓展自己的
交流圈和范围。这是我混迹互联网的和原因。一些重要的目的。[ NextPage ] 

3、不要过于依赖网络营销能发家致富 

(我能说苦逼一词是来自互联网上描述站长工作性质和环境的吗?) 

所以说，咱们要想把软件公司网站的排名搞上去，就必须要适当的学习网络营销。目前对于搜索引擎这一块的优化文章和教程，也



非常的多。总体的方法，也几乎差不多，其实网络营销学习的并不是方法，而是一种知识，通过对这种知识的学习，能够让新手在
心里面，彻底的明白，到底我应该每天做一些什么，该怎么样做。本博客的电子商务博客这个主关键词能上百度和360的首页前三
名，并且维持了将近几个月，可能是自己运气较好而已;本身是电商专业的，玩电脑的时间也不过二年，进入互联网仅有的一段过
程也是自己一路摸索过来的，其中的心酸并不是没有，只是自己不在乎，也没有想过通过网络发家致富，只是当做一种兴趣和业余
爱好，拿来认识更多的互联软件公司网站长和博主，去学习他们的技术、交流他们的思想。。。也算是一种爱好吧!所以说不要过
于依赖所谓的网络营销技术，一头钻进去，几头牛都拉不出来了，总想着一夜致富(真正的大牛，他们应该没有想过通过某种技术
或者技巧发财的;技术作为支撑平台，开拓自身的思维模式去运用到生活中的销售等等方面当中去);自身的一些看法、网络不仅能成
就一个大神，反面的也能拖垮一个创业团队!!!(不多说，自己体会去) 

4、流量与网络营销本身的关系 

(接触的人一般对此或多或少会有所了解和学习) 

因为网络营销是一种优化工作，也就是说，通过对网络营销的学习，能够让大家学会怎么样能让自身软件公司网站(博客)的关键词
排名靠前。当别人在搜索引擎中，输入一些关键词之后，能够排在百度自然搜索首页的软件公司网站，排名尽量靠前，那么就会带
来很多的流量，用户呢，就会去点击查看。这也是符合网民的搜索习惯，也没有多少人有耐心会看到第二页，所以说优化关键词到
首页很重要，指数较高的词能优化到自然搜索的首页，确实需要自身的很多优势;当然这个行业也不缺少佼佼者，他们每天动动
手，玩玩电脑，可能收入就够一般打工者几个月的收入了，那就是所谓的大牛，本屌丝一直都在模仿。。。(这个说法一点都不夸
张，行业规则都懂的) 

5、网络营销的最终目的是不是创业怎么样的?(这个根据自身的意图吧，想创业的人太多了，又没有人去管你) 

最近很火的词语当属、互联网思维、大数据时代、自媒体、微博微信营销、电商人，无不充斥着网络的发展，因此很多人想到通过
网络创业;当然，通过网络可以使创业的成本降到最低，甚至零成本;方式有很多、工作性质也有很多、全职的、兼职的，在办公室
里的、在家里的等等;下面总体的整理一下、网店(最简单和最直接的、收益纯粹看个人能力，以前还好些，现在不行了，可以说现
在行业处于红海，细分市场属于暗箱操作了)、个人站长(这个最苦逼、没有经验和想法望莫进来!!!)、博客营销(这个更多的需要用
心，要用心的去写文章，写走读者心的文章，那样的话才能引起共鸣)、自媒体(自由、轻松、不受约束和限制，但是对于创意和胆
识很重要，一般人做不起来)、微博微信营销(很多人都在做，拉粉丝的比拼大战)、、、还有很多，此处省略若干个字。。。——没
有根据的整理，属于自己的语言，还请各位不要喷我!!! 

规划软件公司网站、博客需要考虑到的网络营销角度(决定想做好，前期必须考虑，本博客从未考虑所谓的网络营销，所以除去菜
鸟的本身，也很少写有关网络营销的文章) 
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