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内容概要：

2015双11电商狂欢节期间，陕西电商网上零售销售额近9.19亿元，其中西安电商企业和交易金额均占全省总量70%左右。从陕西省
商务厅获悉目前陕西电商卖家逾1200万户，其中西安占比49%。而卖家销售品类主要为手机、特色农产品、平板电脑、钱包...

正文：

2015双11电商狂欢节期间，陕西电商网上零售销售额近9.19亿元，其中西安电商企业和交易金额均占全省总量70%左右。从陕西省
商务厅获悉目前陕西电商卖家逾1200万户，其中西安占比49%。而卖家销售品类主要为手机、特色农产品、平板电脑、钱包卡套
等，地方特色农产品销量增长较快，主要为枣类、苹果、鲜花、茶叶等。 

从双11陕西电商运营交易情况看总的来说，陕西电商企业和交易规模仍较小。陕西电商企业数量规模相对不大，全省淘宝交易总额
仅占全国总量的2%。陕西电商企业购销商品仍以外地产品为主，本地产品尤其是特色农产品销量虽然增长较快，但在陕西电商总
销量中所占比例不到20%，品类单一、缺少品牌已成为陕西省推进电子商务发展面临的迫切问题。  

 

西安没有进入前十这跟卖家分布有直接关系，西安消费者在双11当天的消费力相对全国来说比较弱，也侧面体现了西安电商发展在
全国位置不太靠前。 

另据陕西商务厅不完全统计，今年双十一陕西网上零售购买额近21亿元，同比增长50%。其中陕西买家在阿里平台购买额超18亿
元，在京东平台购买单量为91万单，全国排名第11位。 其中交易额排前三名的类目分别为：女性毛呢外套、女性羽绒服、女性靴
子。 

分析电子商务差距我们得知，陕西产业结构以资源类、重工业为主，陕西生产的日常消费类产品，无论在种类、数量，或者高科
技、品质等方面没有明显优势。双十一电商活动偏重于日常用品的消费，在这方面陕西既不是生产大省、也不是货物流通集散大
省，因此销量、快递量排名靠后。另外，陕西企业的电子商务还在起步初级阶段，目前以农村土特产电商销售为主，并且知名电商
品牌少，物流设施不完善，导致无论卖出外省，或者买进来的货物，都在全国排名较低。 

电商专家指出，相比生活消费电商，陕西农村电商出现了汗多的亮点，涌现出了土豆姐姐、西域美农、熊猫伯伯、柿饼哥等品牌，
农产品电商在整个电商领域占比较小，陕西要想提高电商在全国的份额，需要制造业领域的知名品牌。 
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