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内容概要：

移动互联网飞速发展催使传统营销以迅雷不及掩耳之势往移动端转移，各大企业及个人纷纷开始开辟APP营销渠道阵营。笔者在软
件开发行业摸爬滚打了十多年下面将自己接触过的APP运营推广实例为基础为大家来阐述APP推广的技巧。最有效的APP推广计划
步骤...

正文：

移动互联网飞速发展催使传统营销以迅雷不及掩耳之势往移动端转移，各大企业及个人纷纷开始开辟APP营销渠道阵营。笔者在软
件开发行业摸爬滚打了十多年下面将自己接触过的APP运营推广实例为基础为大家来阐述APP推广的技巧。 

最有效的APP推广计划步骤： 

第一阶段：种子用户推广期 

种子用户推广期，通俗的讲，就是app刚上线时期。这个阶段，你的APP知名度低，对于市场来说是就是一张白纸。与此同时，处
在这一阶段的APP中有不少自身都还存在着短板，尽管可能经过阶段性的测试、体验，但是用户体验还是不够完善。 

所以，在这一阶段，就需要开发者准确地做好竞品分析和产品定位，确定种子用户，此时APP推广人员需要做的工作主要是运营公
众平台（如微博、微信），并有效利用百度，建立词条、上传文库等。 

 

当然，在种子用户使用的过程中，APP固然会呈现出这样那样的一些问题，推广人员要做好收集，产品经理也要明确用户所反馈的
问题，从而做好改进，从而让你的APP设计、功能、质量都更趋于完美。这一关键环节，也将直接决定增长式用户推广期及爆发式
用户推广期是否可以顺利进行。 

第二阶段：增长式推广期 

增长式推广期是APP推广人员需要加足马力的阶段，在这一阶段，所有人都需要各就各位，专职负责商务合作的就积极去需找合作
伙伴，专职铺渠道的就积极去拓宽推广渠道，专职负责活动策划的就积极去开展宣传活动。 

如果有一定的经济能力或者人脉的话，那当然更好。不管是广播报纸，还是电视网站，你都要维护好已有的媒体资源，并积极扩展
新资源。如果你是利用APP开发工具制作出的应用，那么有一个更为直接的方式，就是进入他们的论坛，与其他开发者结成联盟，
进行资源交换，从而把自己的产品推广出去。 

让更多的人看到你的APP就是这个阶段你需要做的最重要的事，当知名度到达一定程度，你的用户量自然会节节攀高。较之第一阶
段的目标，这时候你也可以放手一搏，将目标拟定在10万—50万的样子，实现周期还是定为三个月。当然，你也需要有效甄别真实
用户和僵尸用户的区别，因为只有真实用户才能为你带来更大的商业价值，并形成一定的口碑效应。反之，你很难说自己达到了传
播效果，而紧接着下来的第三阶段的推广目标更是难以达成的。 



第三阶段：爆发式推广期 

有了前两个阶段的铺垫，爆发式推广期当然就duang地到了。而APP最终是否会成功也在此一举。 

本阶段，APP开发者需要慧眼识别自身的行业资源，借助于事件营销手段加大APP曝光度。但是这也存在这很大的难点，那就是，
你营造的事件是不是会让民众感兴趣，从而加以传播？所以，你必须要做好营销传播效果的评估，每一行数据都会告诉你，你的下
一条内容该往哪个方向走，若确定方案可行，那就立即做出与之匹配的传播计划，以及相应的项目预算，并提前准备好渠道资源。
倘若成功，你的用户增长速度会远超于种子用户推广期和增长式推广期两者之和。 
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