
西安农业电子商务产业让菜农真正增收
内容来源：西安弈聪信息技术有限公司(http://www.xaecong.com)

关键词：西安电子商务,电子商务

内容概要：

小刘是陕西西安郊区一名普通菜农，至今对电子商务仍是不太懂，但并不阻碍他凭借电子商务发家致去年他成为电子商务的产品供
应商之一，告别了传统的蔬菜贩卖模式，收入翻倍。种菜十多年了。小刘以前每天晚上11时就要去菜地摘菜，次日凌晨3时开始送
往农贸市场...

正文：

小刘是陕西西安郊区一名普通菜农，至今对电子商务仍是“不太懂”，但并不阻碍他凭借电子商务发家致去年他成为电子商务的产
品供应商之一，告别了传统的蔬菜贩卖模式，收入翻倍。 

种菜十多年了。小刘以前每天晚上11时就要去菜地摘菜，次日凌晨3时开始送往农贸市场。如果情况好的话，凌晨5时卖完就能回去
了，如果卖得不好，卖到上午七八点都卖不完，只能把菜拉回家。以前靠传统的销售方式，有时候菜不好卖，确实很辛苦，一年下
来平均每个月只能赚2500元左右。 

 

2014年，西安市政府宣传“农村电子商务工程”，“刚开始的时候，抱着试一试的态度，也不知道是不是真的。”后来，政府的优
惠政策和相关网站的合作条件让他动心了，他便成为了相关网站的蔬菜供应商。他每天卖菜也不需要像以前那样辛苦，中午接到通
知，当天晚上七八点钟把菜送到配送中心就行了。现在一年可以收入6万多元，比以前增加了一倍。”小刘说。 

对于西安电子商务，为了打造国家级农村电子商务示范县，政府出资800万元，扶持电子商务产业。去年，网上“菜篮子”得到了
很大的发展，“菜农+互联网+基地”这种营销方式很好。“网上‘菜篮子’，一头是农民，一头是居民，减去中间的流通环节。网
上菜篮子直销配送模式，是对传统销售模式的有效补充，很好地解决菜价高而菜农收入却很低的问题。 

电子商务产业前期投入大，不管是政府还是互联网企业都做了大量的前期投入。专业人士表示，西安电子商务有两点需要改进。 

一是消费者的培养，在网上卖菜的人群还是比较小，要通过其他途径进行有效的补充，联系一些大的集团，增强电子商务企业的生
存能力。 

二是标准化生产，要保证产品的质量，加强对菜农的培训，形成统一的品牌和包装，为电子商务提供稳定可靠的产品供应。莫正群
表示，今年西安会加大这两方面的改进力度，把电子商务产业做大做强。 
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