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内容概要：

最近看了一些关于分析陕西农村电子商务的文章，终于还是忍不住写了写篇文章。不知道写文章分析陕西农村电子商务的人，有几
个真的去农村看过，与哪里的老百姓有过接触。那么到底陕西农村电子商务的市场空间有多少呢？农村电子商务的发展，重心不在
C端，而是在...

正文：

最近看了一些关于分析陕西农村电子商务的文章，终于还是忍不住写了写篇文章。不知道写文章分析陕西农村电子商务的人，有几
个真的去农村看过，与哪里的老百姓有过接触。那么到底陕西农村电子商务的市场空间有多少呢？ 

农村电子商务的发展，重心不在C端，而是在B端。重点不在于让他们买什么，而在于帮助他们卖出去什么。当然C端市场肯定还是
有，但是没有外界说的那么夸张，有几个亿的市场空间。 

 

农村电子商务最好的发展就是结合当地特色，将当城的特产卖出去，帮助农民致富增收。而且由于培训的成本是很高的，所以在前
期可能还得采取由代销的模式。就是寻找懂网络的人才去建立地方电子商务平台，然后将山里的特产卖出去。然而事实上无论是B
端还是C端的发展，都是需要很长时间的过渡的，需要等年轻人渐渐成为主流后，才有可能发展起来。 

事实上各地的淘宝村大部分还是以年轻人为主导的，多数是返乡的年轻人或中年人创办的，还有很多是各地的年轻人集中跑到一个
特产闻名的地方，然后发展起来的。所以农村电子商务目前的侧重点还是在于生态建设和占位，需要电子商务企业投入一定的成本
去培育市场，这实际上是一项民生工程，段期内是无法盈利的。 

农村特产农产品市场其实已经是红海。这也是很多人吹捧农村电子商务的一个重要部分，说农村到处都是宝，需要借助互联网的力
量将农村的宝贝们卖到世界各地，这实际上是个误区。农产品市场上可流动可托运的产品在网上早就已经是红海了，各种电子商务
平台上的农产品利润早就被挤压的不像话了。 

中国有十几亿人口，遍地都是聪明人，每一个商业角落里都挤满了数钱的商人，传统产业里是没有真正的蓝海的。 
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