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内容概要：

陕西农资行业龙头企业陕西景盛肥业集团总经理张刚表示：农资化肥是电子商务的最后一个堡垒，农资营销，无论是生产厂家、经
销商、代理商或其他销售形式和渠道，往往关注最多的是市场占有量、利润、生产销售成本、资金占用、结算方式等市场因素。陕
西景盛肥业集...

正文：

陕西农资行业龙头企业陕西景盛肥业集团总经理张刚表示：“农资化肥是电子商务的最后一个堡垒，农资营销，无论是生产厂家、
经销商、代理商或其他销售形式和渠道，往往关注最多的是市场占有量、利润、生产销售成本、资金占用、结算方式等市场因素。 

陕西景盛肥业集团将非市场因素主要包括政策因素、生产形势因素、人力资源因素三个方面。表面上看，这三方面并不是农资营销
的市场因素，但无一不对农资市场有着强烈影响。 

 

把握政策搞生产 

农资营销第一环节就是农资产品生产，这就需要根据国家各项政策，从国家惠农政策当中找准商机，以自身优势，抢占机遇。陕西
景盛肥业集团将建议农资企业对于国家鼓励发展的农资产品要积极发展；对于国家政策逐步淘汰或限制的农资产品应逐步放弃或更
新，以提高农资产品生产能力和销售适应能力，实现政策效益最大化；认真研究区域产业发展政策，有针对性地根据区域市场产业
发展方向制定营销策略。 

掌握情况搞营销 

掌握产业发展方向，有针对性地制定农资产品生产计划，避免生产和营销盲目性；掌握土壤条件，依托一定技术机构或农业产业项
目建设，开展测土配方或专业化服务。陕西景盛肥业集团将根据实际情况投放农资产品，进行合作开发研究，提高产品实用性，提
高消费者满意度，对于打击假冒伪劣农资，掌握耕作习惯和生产组织形式，设计更加适合区域生产发展的农资产品，满足生产需
求；掌握农资保有量和产品状况，分析出市场需求和营销方向，减少农资产品闲置，降低农业生产成本，提高使用效率。 

扎实服务拓市场 

农资生产和营销始终是为农业生产发展服务，农资营销应该将这一认识放在首位，积极开展服务，不能见利忘义，自毁长城。陕西
景盛肥业集团将勇于承担社会责任，在国家政策落实执行、农业生产新技术和新产品传播推广、产品信息传导、打击假冒伪劣农资
产品乃至产品技术更新等方面，积极发挥主观能动性和创造性，使农资营销成为农业发展重要力量；突破传统农资营销服务模式，
转变服务方式，延伸服务链条，前瞻性地开展农资营销，将农资营销服务贯穿于农业生产各个环节；将农资实体产品和技术、信息
等非实体产品融合起来，提升服务质量；高度关注农业生产效益和农资产品生产过程中的使用效率，降低农资产品使用风险，推动
农业生产又好又快发展。 
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 西安弈聪立足陕西西安，为西安企业提供网站优化，软件开发，软件外包，电子政务，网站建设、企业网络营销咨询服务及实施
为主体业务，为客户提供一体化IT技术服务。 
 
 西安弈聪现有技术架构包含PHP,asp,.NET.C++,VB,J2EE等，在MYSQL,MSSQl数据库系统，ORACLE大型数据库管理系统开发方
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