
县域电商经济风潮中该催生还是该循序渐进？
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内容概要：

笔者是一名电子商务行业从业者，这里以西部县域电商发表下自己的愚见，以供分享。目前西部县域电商扛大梁的是招商引资来的
外地企业，这个可以理解，因为西部县域电商企业本来就少，实力也弱，人才也缺。但应该注意，县域电商经济的发展，肯定要以
一批本地企业...

正文：

笔者是一名电子商务行业从业者，这里以西部县域电商发表下自己的愚见，以供分享。目前西部县域电商扛大梁的是招商引资来的
外地企业，这个可以理解，因为西部县域电商企业本来就少，实力也弱，人才也缺。但应该注意，县域电商经济的发展，肯定要以
一批本地企业的催生和成长为标志，这是一个慢功夫，可以循序渐进。 

县域电商最大的基础是可卖的农特产品不少，但要上网销售，还存在包装与标准的问题，也有一个过程。所以，现在的电商园区，
主打的产品依然是买进来再卖出去，产业的规模上去了，也带动了就业，但本地产品的开发推广还要加力，这是县域电商的标志与
符号。 

 

电商要发展，必须靠人才，电子商务人才紧缺是行业共识。城市电商尚且缺人，县域电商就更不用问了。人才和钱一样始终是缺
的，这是不论哪个行业都一样的共同规律。目前的情况，要人头确实很多，但要人才确实不多，电子商务人才缺也大体符合这一规
律。实际上，目前更多的是缺一线电商从业者，就像迷漫的用工荒一样。这个问题并不难，短期的培训加实战，可以迅速补上缺
口。 

加快县域电商发展必须做好2项工作 

一是持续打牢基础。包括两个方面，一方面是产业平台建设，电商园区的问题，配套的通信、物流、包装加工等产业链建设问题，
政策扶持问题等；另一方面是人才问题，把培训实践型人才作为一件大事，常态化开展，同时继续引进企业和人才。 

二是做好大小兼顾。大的战略问题要研究，小的战术问题也要考虑，长远目标是什么，当前的阶段特征是什么，配套的措施是什
么，应该明晰。大的企业要引进，小的创业网店也要扶持，各有侧重，共同发展。宏观层面的思考要有，微观层面的分析也要有，
不同企业、不同产品面临的问题不同，应该有细分的理念，因企而异、因产品而异。 

总之，县域电商已经走出了不短的距离，在即将到来的县域电商风潮中，希望先行者始终走在发展的最前列，发挥好引领和示范作
用。 
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