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内容概要：

1、朋友圈内推销产品，见到很多人，经常用微信向自已的朋友推销产品，这是错误的做法。这么做可能会让你失去这个朋友，如
果你想利用微信做生意，请重新申请一个账号，用来销售产品，千万不要向自已的朋友推销产品，这样会让朋友感到你这个人太没
有人情味...

正文：

  

 

1、朋友圈内推销产品，见到很多人，经常用微信向自已的朋友推销产品，这是错误的做法。这么做可能会让你失去这个朋友，如
果你想利用微信做生意，请重新申请一个账号，用来销售产品，千万不要向自已的朋友推销产品，这样会让朋友感到你这个人太没
有人情味，太功利什么都跟着利益跑，很多朋友都会离你而去。 
2、推送内容，微信公众号的内容，选择合适的图片很重要，经常去和相关的微博和网站里获取一些行业里的图片，做微信营销要
重视细节。并且图文要匹配不能文不对图。细分版块，因为版块是供不同层次客户选择分享的，也是让读者有挑选的余地。晚上或
者下午推送内容最好，因为要考虑这些时间段读者有足够的时间来阅读，白天推送内容，适合做产品的促销，当时顾客可以订购产
品，带来产品真正的销售 
3、推送信息，不一定要每一次都推送文章，推广一些小的知识和技巧，以及笑话。旅游，自驾，也是很好的方法，只要能帮助到
潜在顾客和读者都可以，每一次都推送一条跟微博一样的内容，因为信息量小，不会影响订阅客户的生活，并且可以学到新的知
识，这样的公众账号是很受欢迎的。 
4、当地市场的消费观，微信营销要结合当地市场的消费观，地理文化，地域文化等一切作为参照，否则你所有的内容和辛苦都白
费，经营微信营销的企业应该为行业带去独立的见解，推动行业发展为主导，服务顾客为导向。重视互动。因为它不像微博，可以
吸引大量的人转发和评论，只有通过与顾客的沟通来取得顾客的信任 
5、服务客户：互动价值和关注价值，企业先学好服务500、1000个微信客户，用户多少不代表营销能力，仅仅是一个数量，用户的
互动价值和关注价值才是微信营销的核心，多创造和读者沟通的话题，读者关心的话题让整个公众账号活跃起来。水不流动就变成
死水，公众账号没有活跃度就是一个死号，所以每天的内容编辑是活跃的核心价值，如果三天打鱼两天晒网就没有任何价值。 
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