
17年微信公众号运营吸粉需找对方向,才不会做无用功
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关键词：公众号运营

内容概要：

首先，目前竞争越来越激烈，公众号运营对团队协作、团队运营要求越来越高，团队协同运作已经是必然，如果你想做大，没有第
二天路可以选择；如果你的号没有粉丝，如果你的文章没有多少人阅读，请保持淡定，先看看你投入了多少人力和物力。想...

正文：

         首先，目前竞争越来越激烈，公众号运营对团队协作、团队运营要求越来越高，团队协同运作已经是必然，如果你想做大，
没有第二天路可以选择；如果你的号没有粉丝，如果你的文章没有多少人阅读，请保持淡定，先看看你投入了多少人力和物力。想
做大必须靠团队的道理，谁都能明白，但是又不是谁都能做到，不管是否有团队意识或者行动，想要做大公众号，在公众号林立的
世界里，必须要团队作战，分工协作。一个人包揽一个公司的新媒体运营部，能做大就真的是见了鬼了，如果有那也只是暂时和侥
幸。靠粗糙的文案、设计和排版，已经无法打动用户，已经无法感染到用户，更别谈转化了。 

 

 
         其次，多号运营策略，靠一个号获取流量已经很难，需要采用多号策略，1+N的公众号布局策略；好多公众号运营者，特别
是一些新手运营者，思路没有开，也不了解行业状况，用传统的思维来运营公众号，结果必然不会太理想。好多人以为做一个公众
号就能天下无敌了，觉得自己的精力有限时间有限做一个就不得了了，逻辑上讲是没有问题，但是从营销角度讲，一个公众号前期
远远不够 
        除了以上两方面，公众号运营内容要垂直化、纵向发展，做行业号，从行业从业者的需求出发，精耕细作，提供用户需要的
内容，才能迅速获得行业精准用户的关注，好的内容才能迅速得到行业用户的分享和传播。行业从业人员需要这些公众号，需要学
习，需要了解行业更多信息；行业从业人员需要图文素材，需要这些专业的行业图文内容，分享发布到朋友圈，或者是发到微信
群，证明自己的专业性和树立自己的行业标签；很多时间分享转发这些信息，是分享转发给客户看的，引导客户观念的；大多数传
统企业从业人员对互联网这些平台和工具普遍存在不理解、看不懂、难得做的情况。所以，你会发现，当你真正站在行业去思考，
站在行业从业者的角度去思考，你的公众号机会就来了，你的内容就变得非常的有价值。 
        最后，利用三级分销系统，积累粉丝数量，三级分销不属于新媒体，并不属于公众号，属于电商，社交电商；但是公众号可
以借力三级分销，为平台达到吸粉的目的；三级分销很多人讨厌，前几天腾讯还出来一则惩罚措施，明显是针对三级分销这种模
式，虽然没有明说。做公众号无非一个是内容，一个是粉丝，如何把内容做好，如何把粉丝拉进来。而做内容，做粉丝，最终的目
的都是为了赚钱，或者说的比较露骨一点都是为了卖货（产品）。而三级分销能满足我们的需求，从结果上看是满足了销售需求、
电商需求，但是从过程上，三级分销可以满足我们的粉丝数量积累的需求。但是需要注意，目前的三级分销只适合于服务号，如果
你希望短期盈利，短期获取大量粉丝，就可以借助分销系统，借助朋友圈的分享机制，来达到吸粉的目的。 
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