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内容概要：

几年前，一个App做出来要做线上推广，除了苹果AppStore自主线上提交外，创业公司招一个比较强的市场商务负责人来对接各种
安卓系应用商店基本可以搞定，在各种推广位之间寻找最优性价比就好。现在，App推广越来越不容易，搞定应用商店推广位...

正文：

        几年前，一个App做出来要做线上推广，除了苹果App Store 自主线上提交外，创业公司招一个比较强的市场商务负责人来对
接各种安卓系应用商店基本可以搞定，在各种推广位之间寻找最优性价比就好。现在，App推广越来越不容易，搞定应用商店推广
位还不够，还要不断尝试新花样。好不容易找到了一种增长路径，过了不久就发现没有什么效果了。推广费用越来越贵，新增用户
性价比越来越低，APP推广也越来越难，成本也越来越高。 

 

 
         1、同类竞品，一个行业，一个地区出现两家相同企业，就会势必有一场争夺战，比如，自行车在中国都能出现50多家的共享
单车，免费骑行都是常态，还搞什么价格补贴战，市场的竞争是多么残酷，对推广人可能明天减少的是预算，对创业者来说，明天
或许就是最后一天。用户产品的可替代性，一部分App会慢慢被淘汰，创业者只有做好有价值产品才能真正留住用户，那些真正为
用户考虑，能够真正解决用户高频痛点的产品才是用户想要的，用户才会认可并且持续买单。 
         2、互联网流量碎片化，新渠道蓝海，你会发现，只要行业内出来一个新的渠道，就会有很多cp争先恐后找资源，他们宁愿去
跑跑新渠道也不愿去跑之前的渠道，因为太贵了，用户量上不去，只能去找新的渠道。流量的本质是用户的时间，所以流量其实就
等于用户数与用户使用时间相乘。互联网流量入口开始越来多了，所以，超级App基于用户流量成本，也在不断探求变现之路，这
就对App推广而言，流量分发不再局限传统的应用商店和微博等社交类信息流，或者是像WiFi万能钥匙以信息流为主超级App，
「直播」、「网红」、「个人IP」也在渐渐进入推广人的视野，毕竟，相对于品牌广告，这些对于追求App推广这种效果类，是很
好的。但是，虽然渠道很多，在这里提醒一点的就是，切忌投放短期成本较高就马上停掉这种情况，对于多数渠道需要一个优化周
期。 
         3、互联网流量越来越贵了，是的，无论是什么渠道，你会发现相比于前两年都有好几倍的增长，两年前一个用户获取成本可
能只要1块钱，那些不花一毛钱就能获取百万用户的时代再也不复存在。前两年我们还能在朋友圈看到经常有人分享“没有预算就
能获得百万用户的案例”，现在就算是背靠BAT巨头公司也不能担保依靠自身流量优势获得大量用户。早期的推广应该知道首发数
据惊人的效果，且CPT转化之高，在三年前，移动互联网的窗口期，对于整个移动用户增长都是直线上升期，所以，用户下载App
方式还都是通过应用商店里面的推荐。甚至，早期应用商店有的还没有搜索功能。慢慢的，用户开始会主动搜索自己想要的App，
到现在这种分发模式。应用商店的分发也开始慢慢个人化(精准)，一些商店开始尝试基于位置、基于年龄、基于性别、基于手机型
号分发，应用商店的分发模式精准化对于开发者无疑是最大的帮助。 
         4、资本市场的变化，融资不是大多数的，中国创业环境的高潮不会再度涌现，而且经过前面的创业者垫坑，有些资本会毅然
决然地放弃一些行业，比如社交，比如O2O。创业者和投资人也越来越聪明，所以我们很难再去看到一家O2O创业公司还能拿到几
千万的投资，也很难再去看到一个靠写公众号就能被资本青睐这样的事情发生了，该被验证的行业也都已经验证。直播、智能硬
件、VR/AR、网红经济这些在2016年年初炒得火热的代名词也终将冷下来，在大多数不能靠着短期商业变现和没有资本支撑的产
品，何来推广预算。 



        当App推广难度增加，现在要获得客户，粉丝，除了APP本身市场定位要符合用户口味，做好App必须还要组建一支海陆空立
体职业军团才可以，综合能力都得强，才会得到用户认可，在同行竞争中才不会被抹杀。 
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