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内容概要：

移动互联网飞速发展，PC端流量以迅雷不及掩耳之势往移动端流量转移，很多平台移动流量已经超过PC端，各大企业及个人纷纷
开始开辟移动端阵营。而这其中APP显然是首当其冲，越来越多的进入人们的视野，成为抢占移动互联网市场的利器，APP推广渠
道分为...

正文：

        移动互联网飞速发展，PC端流量以迅雷不及掩耳之势往移动端流量转移，很多平台移动流量已经超过PC端，各大企业及个人
纷纷开始开辟移动端阵营。而这其中APP显然是首当其冲，越来越多的进入人们的视野，成为抢占移动互联网市场的利器，APP推
广渠道分为线上渠道和线下渠道，那么APP线下推广我们应该怎么去做，都有哪些方式方法。 

 

 
        做线下的首要原则，自然是要知道你的用户会在那些地点集中出没，APP应用场景，定位客户群体，要抓学生，自然去学校；
要抓白领，就要去商务楼；要抓大爷大妈，当然是社区菜场都是好地方。关于场地，要知道谁也不会给你免费的场地，省钱的方法
就是找一个具备这些资源的第三方解决公司，除了配套个场地还顺带连推广方案都搞定了。也有很多的做法是利用其他平台，置换
自己的场地资源。 
        如何给自己的APP高调造势，一场活动最基础的就是懂得如何造势，易拉宝、海报、单页通通做起来，现场拉人参加活动，到
哪都能看见你家APP的宣传。如果你有小蜜蜂，那就更好了。如果这样你还担心没人参加，要知道人都是群居性动物，总喜欢往人
多的地方走，担心现场冷清就让工作人员排队当托吧，总会有好奇心强的人过来一探究竟的，关于礼品，精美礼袋里都是放有几块
钱的小礼品的，“扫码送礼品！”一定有人来。 
        以上两点都做好之后，怎么才能看到推广效果，很多地推人员最大的烦恼是品牌和APP激活难以兼得，推广效果不好跟踪，究
其原因，在于对网络的依赖，无论是地铁、会场、商铺、卖场等地推常用点位都有很大概率连不上网，用户不愿意浪费自己的流量
去下载APP激活，最多只能实现微信的关注，效果一定不会好。 
         总而言之，不管是什么移动互联网主流的推广模式和推广手段，千万不要做一个丢一个，看什么热做什么，没有目标页没有
计划，也不要一开始就来个全平台上线，除非你钱多人多。在推广的时候要循序渐渐，了解各个渠道的特性以及效果，然后再抓住
重点，往死里去做。 

 

西安弈聪信息技术有限公司简介

 西安弈聪立足陕西西安，为西安企业提供网站优化，软件开发，软件外包，电子政务，网站建设、企业网络营销咨询服务及实施
为主体业务，为客户提供一体化IT技术服务。 
 
 西安弈聪现有技术架构包含PHP,asp,.NET.C++,VB,J2EE等，在MYSQL,MSSQl数据库系统，ORACLE大型数据库管理系统开发方
面专长，经验丰富，是业内技术服务最全面，技术实力最雄厚的IT技术服务企业之一。 
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