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内容概要：

随着移动占领流量越来越大，很多企业都想获得更多的用户，那么各行各业各种APP开发爆发出现，可是要获得优质用户就不知道
怎么去做了，这也是普遍存在的一个问题，APP市场想对成熟的今天，行业竞争越来愈大，对于APP推广，就和我们做产品一样，
都必须...

正文：

        随着移动占领流量越来越大，很多企业都想获得更多的用户，那么各行各业各种APP开发爆发出现，可是要获得优质用户就不
知道怎么去做了，这也是普遍存在的一个问题，APP市场想对成熟的今天，行业竞争越来愈大，对于APP推广，就和我们做产品一
样，都必须要自己一套完成的工序，计划，什么阶段该做什么，坚持去做，总会有意向不到的收获。 

 

 
        首先，种子用户推广期，种子用户推广期，通俗的讲，就是App刚上线时期。这个阶段，你的APP知名度低，对于市场来说是
就是一张白纸。与此同时，处在这一阶段的APP中有不少自身都还存在着短板，尽管可能经过阶段性的测试、体验，但是用户体验
还是不够完善。所以，在这一阶段需要确定种子用户，此时你的推广目标不宜过高，1—10万是比较好的一个范值，而这个目标的
达成至少可能需要三个月的时间。这一阶段要做好收集，产品经理也要明确用户所反馈的问题，从而做好改进。这一关键环节，也
将直接决定后面的阶段是否可以顺利进行。 
        其次，增长式推广期，增长式推广期是APP推广人员需要加足马力的阶段，在这一阶段，所有人都需要各就各位，专职负责商
务合作的就积极去需找合作伙伴，专职铺渠道的就积极去拓宽推广渠道，专职负责活动策划的就积极去开展宣传活动。让更多的人
看到你的APP就是这个阶段你需要做的最重要的事，当知名度到达一定程度，你的用户量自然会节节攀高。较之第一阶段的目标，
这时候你也可以放手一搏，将目标拟定在10万—50万的样子，实现周期还是定为三个月。当然，你也需要有效甄别真实用户和僵尸
用户的区别，因为只有真实用户才能为你带来更大的商业价值，并形成一定的口碑效应。反之，你很难说自己达到了传播效果，而
紧接着下来的第三阶段的推广目标更是难以达成的。 
         最后，爆发式推广期，有了前两个阶段的铺垫，到了爆发式推广期，APP开发者需要慧眼识别自身的行业资源，借助于事件
营销手段加大APP的曝光度。但是这也存在这很大的难点，那就是，你营造的事件是不是会让民众感兴趣，从而加以传播？所以，
你必须要做好营销传播效果的评估，每一行数据都会告诉你，你的下一条内容该往哪个方向走，若确定方案可行，那就立即做出与
之匹配的传播计划，以及相应的项目预算，并提前准备好渠道资源。倘若成功，你的用户增长速度会远超于种子用户推广期和增长
式推广期两者之和。 
        真正好的产品，即使在没有推广的情况下活跃用户也会持续增加，更优秀的甚至暴增。尤其互联网产品更是主要以产品用户
体验为导向，而不 是营销为导向的。当然我不否认好的营销推广会使好的产品更快的为大众所接受。所以，好的产品是前提，推
广只是为了让更多不知道却有需求的用户知道它。 
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