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关键词：直播电商,电商+直播,“直播,电商”

内容概要：

无论是何种模式的直播，其目的都是为平台带来额外流量，提高打开率和购买量，电商+直播最主要目的还是商品售卖。如日中天
的直播业务，正在与不同互联网行业结合起来，形成直播+电商经济。金融方面，从支付开始，逐步嫁接贷款分期等业务，既为平
台上的电商提...

正文：

无论是何种模式的直播，其目的都是为平台带来额外流量，提高打开率和购买量，电商+直播最主要目的还是商品售卖。如日中天
的直播业务，正在与不同互联网行业结合起来，形成“直播+电商”经济。金融方面，从支付开始，逐步嫁接贷款分期等业务，既
为平台上的电商提供短期周转贷款，又为消费者提供消费分期服务。 

 

 
         此外，巨头们还打造了一个资金端，比如综合性理财平台，进而为用户提供财富管理服务，用平台模式吃两头，在自己的体
系内形成闭环。特别是一些巨头既拥有前端的平台和流量入口，又拥有后端牌照，通吃整条产业链。 
        “直播+电商”通过网红主播在直播中推荐一些商品，寻找发掘一些潜在的消费者。让观看者一边看直播，一边买东西。其
实，任何一种媒体形态都需要找到一种形式的变现形式才能更好的存活下去，而购物类的直播天生就有良好的变现，用户们也乐于
与主播们边娱乐边消费。传统电商最大的缺陷是，通过互联网得到的信息，对于购物决策总是不够的。比如买衣服、买化妆品、买
房买车，用户需要更全面地了解才能做出消费决策，亲临现场再加上有人讲解，体验就好很多，而传统电商是做不到这两点的。商
家关心的是，直播+电商，是否会降低投入产出比。如果更多的付出能够带来对应的销量，商家是愿意投入的。 
直播电商‘的好处 
         一、通过聚集人气营造团购氛围，进而提高转化效率：商家通过网红、明星、促销等方式，聚集大量人气，营造出类似于团
购的氛围。“氛围”很大程度影响着消费者的决策，店铺的灯光、背景音乐、商品陈列等等都至关重要。 

         二、直播让电商有了“叫卖”的能力，提高了销售效率：菜市场、超市、街边地摊，都会有人叫卖，就算不叫卖也会有个喇
叭。而叫卖能吸引关注，起到促销作用。直播，就有叫卖和促销效果，可提高销售效率。 
         三、更全面地传递了商品信息，促进了用户的有效决策：商家不断提升商品信息呈现能力，帮助用户决策，视频正在成为一
种受欢迎的形式，直播让商家可更多维度地呈现商品信息。 
         四、讲解从一对一变成一对多，降低了售前咨询的负担：过去每个小二都要跟每个潜在客户聊天，这是电商的主要人力成
本。通过直播，召集一定数量的潜在消费者观看视频，售前服务从“一对一”到“一对多”，这样一来，售前咨询效率反而提高
了。 
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 西安弈聪立足陕西西安，为西安企业提供网站优化，软件开发，软件外包，电子政务，网站建设、企业网络营销咨询服务及实施
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